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数据分析报表 

 

 

一、合同排名查询 
用途： 
本报表有助于了解自身在金鹰同门类厂商中的地位（销售排名、坪效排名）。 
从连续多个月数据中可以了解地位变化趋势。 

 
 

 

 
说明： 
（1） 考核期间可以不输，则同时显示多个月的数据； 
（2） 同时列出本用户涉及范围内各店各柜台的排名情况； 
（3） 本报表为月报，每月 5日后可查看前一月数据； 
（4） 排名是在同样的次门类中各专柜进行排序，同类品牌数是指同一次门类中正柜品牌总数，通过

本柜排名与品牌总数，可以体现专柜在金鹰的地位； 
（5） 下方有图表显示，点击中部图标（红圈），分别显示销售趋势、坪效排名、实销排名。 
 
 

 



                               
二、销售汇总查询 
用途： 
本报表提供每日销售汇总，供其核对，也可查看保底及每日销售变化趋势。 

 
说明： 
1、 时间跨度只允许小于等于 31 天； 
2、 终止日期必须小于今天，即最多只能查到截止前一天的销售； 
3、 每次只能查看一个合同的销售情况； 
4、 如果开始、终止日期不在同一个月，保底金额为开始到终止月份的两个月保底合计；如需要查看正

常保底情况，建议从月初（1 日）开始查询，不要跨月； 
5、 客单价  =  实销金额  /  交易笔数 
 
 
 
 
 
 
 
三、销售明细查询 
用途： 
本报表提供一段日期内商品层级的销售明细，供核对账务之用。数据导出后可根据需要进行各类排序，

比较各商品销售优劣。 

 
说明： 

 



                               
1、 时间跨度只允许小于等于 31 天； 
2、 终止日期必须小于今天，即最多只能查到截止前一天的销售； 
3、 每次只能查看一个合同的销售情况； 
4、 零售单价为日期段内商品的平均单价； 
5、 点击右侧图标（红线标出），可导出 excel  表格，在此基础上可自行加工做后续分析。   
 
 
 
 
 
 
 
四、VIP 销售数据分析 

用途： 

本报表提供 VIP 顾客在本柜台各品类的消费情况及其 VIP 占比，同时对 VIP 卡类、年龄进行细分。  

 
说明： 
1、 时间跨度只允许小于等于 31 天； 
2、 终止日期必须小于今天，即最多只能查到截止前一天的销售； 
3、 每次只能查看一个合同的销售情况； 
4、 卡类型、年龄段、性别出现“未分配的”，说明顾客没有填写相关资料。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
五、库存数据查询 

 



                               
用途： 

本报表主要为超市代销厂家提供，可以让厂家了解货品在金鹰的库存及进出状况，以方便及时补货。 

 
说明： 
1、 时间跨度只允许小于等于 7 天； 
2、 终止日期必须小于今天，即最多只能查到截止前一天的库存； 
3、 如果在多家店经营，必须选择一个门店； 
4、 由于期末库存是根据当前库存及发生额倒推所得，应尽量查询近期数据，日期越早速度越慢。 
 
六、竞争品牌排名分析 
用途： 

本报表提供同门类其他竞争品牌销售排名情况，提供增值服务 

 

 


